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N eclear el Cédigodela | [ &
Tarifa que queremos dar
010 | de Alta 6 Modificar
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Especificarina Desipe sntclaaria

5] (%] 0] - M B %) &]0

Teclee la TARIFA que desea crear o modificar. [Esc]=Retroceder. Especifique DENOMINACION para dicha TARIFA. [Esc]=Retroceder.

‘Grupo _I{\PSS‘SZ‘?‘Q-“ Categoriade
para TIPOS de _ i i ecios. Perfil de
HABITACION Pre ,,“.Valido'ﬁé?‘
Yield & Revenue
Management.

)] *|&]D) o A )5 ¥|&]D)

[S]= Esta TARIFA ya lleva el IVAINCLUIDO. [N]=NO  [Esc]=Retroceder. Grupo Asociado para TIPOS de HABITACION
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Segmentode ; L o Pulsando F3
~ Mercado. Para. Ferot = podremos consultar los diferenteﬂ

- analisis de Segmentos que tenemos creados
segmentaciones

&|-| loi0) - s I AR

Perfil da PRECIOS [PROFILE] técni Y&R M t. [Esc]=Retroceder.
e LL 1, para técnicas lanagement. [Esc]=Retroceder. Segmento de Mercado a aplicar por defecto. [Escl=Retroceder.

o “manieas comporavas |
Som bmecos | Sl omecos |

7 PoL_lacrospoumcos |
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lPoL |acTos poLITICOS
Agencia Directa
[N |intermet

entral de Reserv:

b
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Representante
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.
e

| |Codigo |[Mombreo Descipgon [ |

Segmento de Mercado a aplicar por defecto.
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P
Class One
i

Si vamos a utilizar SEGMENTOS de MERCADO, al asignarlo en una tarifa ya nos asume
por defecto un segmento de Mercado determinado, asi aunque el operador “no quiera”
siempre nos va a dar por lo menos un SEGMENTO de MERCADO VALIDO.
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= A 1 TARIFAS, TEMPORADAS, Y PRECIOS

e
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Se debe explicar como funciona una Tarifa de precios.

Un precio se compone del Precio de la Habitacion, mas menores y/o
personas extras, mas la forma en la que esté ocupada la Habitacion
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Temporada total del Hotel: En una palabra
primer dia de apertura de las puertas del
Hotel hasta el dia de cierre, para comenzar
posteriormente un nuevo erlodo En
condiciones norma‘l_es cloinci ira con el afio
iscal.

Temporadas: En primer lugar, debemos aclarar
que el término temporada, va totalmente
coaligado con las Tarifas de precios, que

veremos con posterioridad y, por supuesto a
su vez con los distintos tipos de habitacion,
régimen y tipo de ocupacion que posea.

Consideremos que existen dos tipos diferentes
de temporadas:

- Temporadas para clientes Directos.
- Temporadas para Agencias/Empresas.
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TemEoradas para Clientes Directos,
Walk-Ins (Clientes de paso), Tarifa
oficial: En primer lugar, y con caracter
obligatorio, se debe crear la
Temporada/Tarifa para los clientes
Directos. Seven Stars asume DIR como
nombre para esta Temporada/Tarifa.
Este es una de los datos fijos e
inalterables de SegIeF? Stars, eI] nombre

Normalmente seran las tres temporadas
a las que estamos acostumbrados, baja,
media y alta. Ademas de poder
incorporar otra/s Temporada/s
Especiales (Semana Santa, Ferias,
Fiestas...).

Existen Hoteles que tienen precio fijo
practicamente durante todo el afio. En
este caso su temporada sera desde el
01.01.nn hasta 31.12.nn. De igual
forma, existe hoteles que abren por
perlodos de tiempo limitados (Hotel de
Temporada). En este caso su temporada
sera desde, por ejemplo, 01.06.nn hasta
30.09.nn.
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|

01-01-2010 31-12-2010 H | ED 100 000 000 000 000 000
| 01-01-2010/ 31-12-2010 H | JS | 100, 000 000 000 000 0,00

Vemos que el precio dado a la Habitacion es de 100€

01-01-2010| 31-12-2010/ 0 | ED3, 000 000 000 000 000 0,00
01-01-2010| 31-12-2010/ O | EM2 | 30 000 000 000 000 0,00
01-01-2010| 31-12-2010| 0 | WF1| 000 000 000 000 000 0,00
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&S A 1 TARIFAS, TEMPORADAS, Y PRECIOS

Tarifa [150aD =\

LVA [SIN] [N
Periodo |2010 C’\l [F2]

Grupo

IFI'A:Dui 120AD/ Dbl 150AD

I_ Perfil I_ Segmento

&

Desde Fecha

Hasta Fecha

H/R... Tipo

Precio./Pax

MEN.1

MEN.2

MEN.3

FER.3

PER.4

01-01-2010| 31-12-2010 H |

01-01-2010| 31-12-2010| H ED 100 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

01-01-2010 31-12-2010 H EM 100 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

01-01-2010| 31-12-2010| H 1s 100 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

01-01-2010| 31-12-2010 H SD 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

01-01-2010| 31-12-2010| H SM 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

01-01-2010 31-12-2010 O DD1 10 0,00 0,00 0,00 0,00 n,ud

~§|1—[ —aninl 2A-172-201N0 mn nno 2n n nn n.nn n nn n._nn n nn

01-(

01-t

01-¢ Vemos que la Ocupacion para UNA PERSONA es de 10€.

01-(

01-(

01-C ) , - . —r

01-01-2010 31-12-2010) O | EM3 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00

01-01-2010| 31-12-2010| O HF1 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 ﬂ
Precio | Pax MEN.1 MEN.2 MEN.3 PER.3 PER.4

[o1-01-2010  [31-12-2010 [0 [EM3 0,00 | 0,00 | 0,00 0,00 0,00 | 0,00

[F12] IF7] [F5  [F4]

e <] 0 ]

| Especifique los IMPORTES para dicha TARIFA.

[Esc]=Retroceder.
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Bl A 1 TARIFAS, TEMPORADAS, Y PRECIOS == x|

Tarifa [150aD &4
1.V.A. [S{N] IN Grupo I Perfil I Segmento
Periodo |2[]1(] C’\l [F2]

IFI'A:Dui 120AD/Dbl 150AD

=N

_&;01—2010!

31-12-2010|
T

Desde Fecha | Hasta Fecha H/R. | Tpo |Precio/Pax NEN1 MEN2 MEN3 PER3 PERZ <
01-01-2010 31-12-2010| H | DD 100 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 [
01-01-2010| 31-12-2010) H | ED 100 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
01-01-2010 31-12-2010| H | EM 100 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
01-01-2010| 31-12-2010| H | IS 100 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
01-01-2010 31-12-2010| H | sD 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
01-01-2010| 31-12-2010| H | SM 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
01-01-2010| 31-12-2010| O
o | bp2 30|

0,00 0,00/ 0,00
T

0,00/ 0,00
T

sola PERSONA y de 130€ Si la Ocupan 2 PERSONAS

Por lo tanto el precio Total de la Habitacion en este caso es de 110¢, si la ocupa una

L vxr oL 0L X1z suiu| W (RS oo wyuw o wpow o wpow
01-01-2010 31-12-2010 O | EM3 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
01-01-2010| 31-12-2010| O HF1 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 ﬂ
Precio { Pax MEN.1 MEN.2 MEN.3 PER.3 PER.4
[o1-01-2010 | [31-12-2010 [0 [EM3 0,00 | 0,00 | 0,00 0,00 0,00 | 0,00
[F12] [F7] IF5]  [F4]
< pd

[

J 10

Class One |

Especifique los IMPORTES para dicha TARIFA.

[Esc]=Retroceder.
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.
e

" Copiar TARIFAS (Duplicar Tarifas) WABN [ Gme [ Pel [ Segmeno |

5 #|d|B

o ue el ANO para dicha TARIFA.

m &5 585

Especifique el ANO para dicha TARIFA.
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.
e

[TFA: Dui 110AD/Dbl 120AD |

Aplicacion de FORMULAS a UNA TARIFA
DETERMINADA

e T rE’TEf m] " | Fobi 17080
Especifique el ANO para dicha TARTFA. LV.A. [SIN] m (ehire ! i !l (beqaen
a0 oto D w2

iz I T A

Especifique el ANO para dicha TARIFA.
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[IEA-Dui £10AD/DbIT20RD:___|

R TO B

Especifique el ANO para dicha TARIFA.

E P
p [Esc]=Ret L
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.
e

iz [ TR AN

Especifique el ANO para dicha TARIFA.
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ARIFAS, TEMPORADAS, Y PRECIOS 1= x]

=15 = = =i

w

E=i==lEE

[0
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00AD [100 A+D dui/110AvDdbl | N | | [01-012010 |31-12-2010 |
139 |trAl39emAmcsA. N | | loioiz010 31122010 |
|150AD |FTa:ui 120AD/0bI150A0 | N | | |oioi3010 31122010 |
a2 GRPa2mpsUPL2L N | | |oi012010 31122010 |
J70a0 [TPAA+D <DUI70c/DBLBOG> | N | | loioizo10 31122010 |
79a0 |oFeRTA79AtD<DBLODUI> | N | | | loioi2010 31122010 |
90 |o0ewoswaincAd N | | 01012010 31122010 |
cGTa |cosTAs GALICIATEMPALTA | N | | |
B orupescue comosteL KL The A 1VISUALIZACION / LISTADOS window opens

4N A 1 VISUALIZACION [ LISTADOS

[_Joea  [Decwoon ______________ [ivA_JGupo [Pefi[Seomento [Dosdefecha | HasaFecha [

100AD (100 A+D dui/110 A+D dbl N 01-01-2010 |31-12-2010

130 TPA13%evAINCSA. [ N | | [ lo1-01-2010 [31-12-2010 |
150AD_|FTA:Dui 120AD/DbI150AD | N | | | l01-01-2010 [31-12-2010 |
42a0 lGRpazapsupt2r | w | | | lo1-01-2010 [31-12-2010 |
70AD_|TFAA+D <DUI70e/DBLBO0e> | N | | | lo1-01-2010 [31-12-2010 |
79AD |OFERTA79A+D<DBLoDUI> | N | | [ lo1-01-2010 [31-12-2010 |
90 lo0euwosivaincard | N | | | lo1-01-2010 [31-12-2010 |
coia_cosmsanciTEMPATA | W | oroiaoio ais-aom
D.C.__|OFERTADESCUBRE COMPOSTEL | N | | [ lo1-01-2010 [31-12-2010 |
Emp  lemeresas | w | | | lo1-01-2010 [31-12-2010 |
FIOS (TFAFT15WL-15sep2010 | v | | | l01-01-2010 [31-12-2040 |
GoaAD_GPos. 2010 TEmPALAAD | N | oroiaoi lai1a-2010 |
GOAPC GPOS.2010TEMPALTAPC | N | | 01012010 [31-12-2010 | |
GOBMP |GPOS. 2010 TEMPBAIAMP | N | | | l01-01-2010 [31-12-2010 |
GoMAD |GPOS. 2010 TEMPMEDIAA+D | N | | | l01-01-2010 [31-12-2010 |
Gomec |Gpos. 2010 TeMPMEDIAPC | N | | | l01-01-2010 [31-12-2010 |
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Disclaimer

El presente informe/documento es estrictamente confidencial y de uso interno de la
Sociedad, y no podra ser entregado, ni permitirse el acceso a terceros o hacer referencia al
mismo en comunicaciones sin nuestro consentimiento previo por escrito.

Este documento ha sido preparado con fines exclusivamente informativos (nunca con caracter
contractual) y refleja una serie de observaciones de caracter general sobre Class One.

Class One no acepta ningun tipo de responsabilidad frente a la Sociedad ni frente a ningun
tercero como consecuencia de las decisiones o acciones que pueden ser adoptadas por la
Sociedad basandose en el contenido de este documento.

En caso de contradiccion o conflicto entre la versién electrénica y el documento fisico,
prevalecera el documento fisico.



